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Proprietary and confidential
We appreciate the opportunity to prepare and present this Grantor Retained Annuity Trust proposal.

The information contained in this proposal has been developed based on our years of knowledge and experience in the industry. 
Rest assured that the information contained in this proposal will be kept strictly confidential. 

This proposal was created by and is the proprietary property of Principal®. This material is provided for informational purposes 
only. It is presented with the understanding that Principal is not rendering legal, accounting or tax advice. Please consult with your 
professional advisors to review your specific situation.

Not FDIC or NCUA insured 

May lose value • Not a deposit • No bank or credit union guarantee
Not insured by any Federal government agency

Principal Financial Group
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PLAN OVERVIEW|

Planning that 
helps you 
transfer more 
to the ones 
you love

Grantor Retained Annuity Trusts (GRATs) and other wealth transfer strategies can help ensure your estate will be 

distributed the way you choose. For many business owners, the largest asset in their estate is their business. And, 

like other business owners, you’ll eventually exit your business — a move that requires careful planning. A well

prepared plan can help protect you and your family in either a planned or unplanned exit. 

Start the planning process by asking yourself:

•  What assets are or may be in my estate?  If a business or other highyielding assets are included, special 

planning may be required.

•  Am I concerned about estate or gift taxes?  Current tax law only temporarily provides a higher exemption. So, 

planning today may help you prepare for tomorrow.1 

If you’re interested in minimizing gift and estate taxes, then an asset transfer  
into a GRAT may be an effective strategy for you.

This proposal will show you:

   How a GRAT works

   Why you might want to use a GRAT 

       What things you’ll want to consider

       How Principal can help you achieve your wealth transfer goals

1  The estate tax exemption amount of $12.92 million per person in 2023 is scheduled to sunset after 2025 and revert to its 2017 numbers, 
adjusted for inflation.
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Trust grantor

Life insurance Beneficiaries

Highyielding and/or 
appreciating assets

Payments in amount needed 
to “zero out” value of gift

Death proceeds may provide liquidity 
to pay estate taxes, if needed.

Remainder 
interest at end 
of trust term

GRAT

PLAN DESIGN|

Here’s how a GRAT works.

Highyielding assets are transferred into an irrevocable trust. And you, the grantor, retain the right to an annuity 

payment for a fixed time frame. The gift tax value of the assets transferred is determined at the time the trust 

is funded using a “subtraction method.” Under this method, the gift tax value is determined by subtracting the 

value of the total annuity payments from the fair market value of the assets transferred to the trust.  If the 

annuity payments are set high enough, it’s possible to “zero out” the remainder interest (what remains in the 

trust) for gift tax purposes. This means the entire amount that remains in the trust is transferred gift tax free to 

the beneficiaries, and none of your lifetime gift tax exemption is consumed.

If you pass away prior to the end of the retained interest time frame, the current value of the GRAT assets will be 

included in your estate. Life insurance can reduce the impact of this risk.

When to consider a GRAT

A GRAT may be a helpful tool in the following situations: 

•  Transferring property to family members with minimal gift and estate tax liability

•  Gifting or transferring significant incomeproducing, or highly discountable assets, such as family limited 

partnership interests or stock of familyowned businesses

•  Expecting to receive income from transferred or gifted assets for a specific period of time

•  Needing access to cash to pay off the loan resulting from a premiumfinanced or split dollar purchase of 

trustowned life insurance

Benefits of a GRAT

There are a few key reasons why you might use a GRAT to help with the distribution of your estate: 

•  You can avoid using your annual exclusion and lifetime gift tax exemption if the retained interest equals the 

value of the property contributed.

•  A GRAT will help increase the value of the remainder interest at the end of the term when current interest 

rates are low.

•  You may reduce the value of your taxable estate if highly discounted assets are being used.
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Factors to consider with a GRAT

As you consider implementing a GRAT, here are some things to keep in mind:

Trust grantor considerations

•  If you die before all annuity payments are 

made, the entire value of the remaining 

GRAT assets will be included in your estate. 

The purchase of life insurance is commonly 

used to reduce the impact of the risk.

•  The transfer of assets to a GRAT doesn’t 

trigger capital gains. However, you are 

responsible for the income taxes generated 

by assets inside the trust.

Beneficiary considerations

•  The GRAT may need to distribute a portion 

of the principal back to you if income from 

the assets is not sufficient to provide the 

promised annuity payments.

•  In contrast to inherited assets, which receive 

an adjustment in basis when the owner dies, 

there is no adjustment in cost basis of trust 

assets distributed from the GRAT to the 

beneficiary(ies).
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YOU CAN TRUST PRINCIPAL®|

An industry leader in your corner

Your legacy is important. Creating your estate plan today can give you the confidence and control to know that 

it will be passed on to your loved ones the way you intend. Equally important is the company you choose to 

partner with to help ensure the plan design meets your goals.

Everything you need in one place

Once you decide this plan is right for you, we’ll bring our expertise and resources to the table to help you put the 

plan in place. Everything you need to successfully implement and maintain a plan is available at Principal: 

Experienced 
professionals

Dependable 
products

Comprehensive 
service

Expertise and leadership every step of the way

Our priority is to understand where you want to be and then help you get there. Our dedicated team of 

experienced attorneys and Certified Public Accountants (CPAs)2 works with financial professionals and advisors. 

Together, we deliver innovative ideas and reallife solutions that help make your financial progress possible.

•  A member of the Fortune 500®, the Principal Financial Group has $714 billion in assets under management 

and serves 51 million customers.3 

•  Year after year, we receive strong financial ratings from the four major rating agencies — A.M. Best Company, 

Moody’s Investor Services, Standard & Poor’s, and Fitch Ratings.3,4

•  No. 1 smallcase business life insurance provider.3

•  Principal Trust Company® offers comprehensive trust administration services with a wide variety of trust 

types, tools, and support.

2  Attorneys and CPAs do not provide legal, tax or accounting services on behalf of the companies of the Principal Financial Group ®.
3   Principal® 2022 Company Profile, December 2021. https://secure02.principal.com/publicvsupply/GetFile?fm=DD730&ty=VOP&EXT=.VOP.
4  Thirdparty ratings relate only to Principal Life Insurance Company, the largest member company of the Principal Financial Group ®, and 

Principal National Life Insurance Company, and do not reflect any ratings actions or notices relating to the U.S. life insurance sector 
generally. While ratings can be objective indicators of an insurance company’s financial strength and can provide a relative measure 
to help select among insurance companies, they are not guarantees of the future financial strength and/or claimspaying ability of a 
company and do not apply to any underlying variable investment options. The broker/dealer a life insurance policy is purchased from, 
the insurance agency and any affiliates of those entities make no representations regarding the quality of the analysis conducted by the 
rating agencies. The rating agencies are not affiliated with the above mentioned entities.
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A GRAT is an estate 
planning strategy that can 
help minimize the gift and 
estate tax consequences of 
transferring your assets to 
your loved ones.



principal.com

Principal Trust Company® is a trade name of Delaware Charter Guarantee & Trust Company. Principal Trust Company is a member of the 
Principal Financial Group®, Des Moines, Iowa 50392.

Insurance issued by Principal National Life Insurance Company (except in NY) and Principal Life Insurance Company®, and the companies 
available through the Preferred Product Network, Inc. Plan administrative services provided by Principal Life. Principal Funds, Inc., is 
distributed by Principal Funds Distributor, Inc. Securities offered through Principal Securities, Inc., Member SIPC, and/or independent 
broker/dealers. Referenced companies are members of the Principal Financial Group®, Des Moines, IA 50392.

The subject matter in this communication is provided with the understanding that Principal® is not rendering legal, accounting or tax 
advice. You should consult with appropriate counsel or other advisors on all matters pertaining to legal, tax or accounting obligations and 
requirements.

BB1009604  |  02/2023  |  2742811022023   |  © 2023 Principal Financial Services, Inc.

Principal®, Principal Financial Group®, and Principal and the 
logomark design are registered trademarks of Principal Financial 
Services, Inc., a Principal Financial Group company, in the United 
States and are trademarks and service marks of Principal 
Financial Services, Inc., in various countries around the world.

Not FDIC or NCUA insured 

May lose value • Not a deposit • No bank or credit union guarantee
Not insured by any Federal government agency



Grantor retained annuity trust

Year             
(A)

Begin of      
Year Value     

(B)

Imputed 
Interest             

(C)

Annual 
Annuity             

(D)

End of          
Year Value          

(E)

Begin of      
Year Value          

(F)

Growth & 
Income           

(G)

Annual 
Annuity           

(H)

Remainder           
Value               

(I)

1 1,750,000     77,000        220,077       1,606,923    2,500,000     150,000        220,077        2,429,923     
2 1,606,923     70,705        220,077       1,457,551    2,429,923     145,795        220,077        2,355,642     
3 1,457,551     64,132        220,077       1,301,606    2,355,642     141,339        220,077        2,276,903     
4 1,301,606     57,271        220,077       1,138,800    2,276,903     136,614        220,077        2,193,441     
5 1,138,800     50,107        220,077       968,830       2,193,441     131,606        220,077        2,104,970     
6 968,830        42,629        220,077       791,382       2,104,970     126,298        220,077        2,011,192     
7 791,382        34,821        220,077       606,126       2,011,192     120,671        220,077        1,911,786     
8 606,126        26,670        220,077       412,719       1,911,786     114,707        220,077        1,806,417     
9 412,719        18,160        220,077       210,802       1,806,417     108,385        220,077        1,694,725     
10 210,802        9,275          220,077       (0)                 1,694,725     101,683        220,077        1,576,331     

Column explanations

A)  Time period is annual.  This analysis assumes that the grantor surv ives the duration of the trust.
B)  In year 1, this equals the value of the assets transferred to the trust.  In subsequent years, this equals the prior year's 
      end of year value. 
C)  The imputed interest is the section 7520 rate x begin of year (column B).  
D)  The annuity payment is based on the amount needed to "zero" the value of the gift at the end of the trust term.
E)  This equals begin of year value (column B) + imputed interest (column C) - annual annuity (column D).
      If the grantor surv ives, the value of the gift is the end of year value in the last year.
F)  In year 1, this equals the value of the assets transferred to the trust.  In subsequent years, this equals the prior year's 
      remainder value.
G)  Growth and income of assets in the trust. 
H)  This is the annual payment to grantor from the trust.  This is equal to column D.
I)  The remainder value equals the begin of year value (column F) + growth & income (column G) - annual
     annuity (column H).  At the end of the trust term, this is the value of assets passing to the remainder beneficiaries.

Assumptions

Minority interest transferred to trust: 2,500,000$  
Minority interest & lack of control discounts: 30.0%
Discounted value: 1,750,000$  
Section 7520 rate: 4.4%
Growth & income rate: 6.0%
Trust term (in years): 10

The grantor(s) are taxed on all trust income each year, as earned.  Returns are hypothetical.  Your results may vary.
You should contact your attorney, accountant, or tax adv isor for the specific implications of this transaction.

Principal National Life Insurance Company and Principal Life Insurance Company.

Insurance products issued by Principal National Life Insurance Co. (except in NY), Principal Life Insurance Company ®, and the companies available through the 

Preferred Product Network, Inc. Plan administrativ e serv ices offered by Principal Life. Securities offered through Principal Securities, Inc., Member SPIC, and/or

independent broker/dealers. Referenced companies are members of the Principal Financial Group®, Des Moines, IA 50392.

Principal®, Principal Financial Group® and the Principal logo design are registered trademarks of Principal Financial Serv ices, Inc., a Principal Financial Group

company, in the United States and are trademarks and serv ice marks of Principal Financial Serv ices, Inc. in v arious countries around the world.

Value of gift Value of remainder interest

BB1042805 | 03/2023 | 2800689032023 | ©2023 Principal Financial Serv ices, Inc.
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